Spécialiste des Ventes-Privées automobiles.
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VS COACHING & CONSEIL



QU’EST-CE QU’UNE VENTE PRIVEE ?

R
2

Un événement unique

sur une courte durée (3, 4 et
jusqu’a 6 jours) proposant des
offres et des avantages exclusifs
a des clients sélectionnés.

Des clients conviés sur
invitation, séduits par vos offres
qui se déplacent en grand
nombre sur rendez-vous dans le
but de réaliser un nouvel achat.

bté exclusive VS-COACHING il &g,

Scénarisez

le showroom avec une ambiance
et expérience VIP
pour favoriser les ventes!
- +50% de votre objectif commande
du mois en 2 jours.
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Effectuez

Cette opération plusieurs fois
; dans I'année sans entamer ou
fatiguer votre base de donnée.




Comment ¢a fonctionne? ﬁ(@
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1/2 Jour
Dashboard : pilotage de la performance de la force de vente Formation & Coaching.

Relances @
Formation &
(Flcc))raccghldneg 1J & 1/2 Jours
3 i Relances téléphoniques.
Fourniture I\RA;ci:Iienrglon vente
base client TR Relances
PDV Invitations  Reception gy E,,Z'iﬁgges

(Cartons) SMS
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Coaching des commerciaux
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Dashboard : pilotage de la performance de la force de vente Formati{,n i%l;aching_

Relances @
Formation &
Coaching 2 Jours
_ . : Forg{:e de Relances téléphoniques.
Fourniture Réception  Vente
g%s\? client Mailing Relances Relances Sales Sales Sales
Invitations  gpms Mailing Event Event Event

J20  J13 yo 1 J-J JJ o J-

aoc“e TOTAL: 5 Jours

o Opération Commerciale.
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Coaching & Closing
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Coaching des commerciaux



Comment ¢a fonctionne? @(j

Dashboard : pilotage de la performance de la force de vente Formatlon & Coaching.

JOURNEES RELANCES
TELEPHONIQUES f@

Formation &
Coaching
Foice do J7 + 36
, Relances téléphoniques.
Réception égurrglgﬁce
des SMS Sales Sales Sales Sales Sales Sales
J _7 J _6 Event Event Event Event Event Event

J1 J2 J3 J4 J5 J6
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Lund!
Coaching.des

J- VENTES

Lun, Mar, Mer, Jeu, Ven
& Sam

JOURNEES VENTES
D,

commerciaux



QUI SONT VOS INVITES @

:%@

Les clients réguliers &
de votre service entretien.

‘E]

Les clients qui ont un
300 INVITATIONS/ CC ‘ véhicule en location

/ 15 — 22 RDV/ CC ‘ (pgur lesquels, .|I r‘este
4
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QUELQUES CHIFFRES

moins de 18 mois a leur
— 10 COMMANDES / CC contrat).

(Avant : 60% STOCK)
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I",
Une liste de personnes

déterminée pour une
approche de conquéte

et reprise
intéressantes.

%F)

Les clients en cours de
financement (pour
lesquels, il reste moins
de 24 mensualités).
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e VOUSs permettra de:

ouveaux clients. (5 -10 fois).
ion teléphonique.

e d'événement VIP
i et économie.
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NOTRE OFFRE EN 10 ETAPES

. Analyse des actions evenementielles anterieures, etudes de vos ressources, définition de vos

objectifs, préparation d’'un rétro- planning.

Conseil sur le développement de votre base de contacts et analyse de votre cible, étude et travail de

vos listes clients, définition du profil de conquéte.

Conseil pour la création de votre offre commerciale et présentation de celle-ci.

Conception des éléments de communication, impression, routage et préparation des livraisons.
Préparation, programmation de la campagne numeérique et envoi des courriels. @%}
Réalisation des scripts (préparation d’'un argumentaire, anticipation des objections).

Présentation du déroulement et formation de I'’équipe sur les techniques du « TELEPHONE ».

Phoning intensif coaché / Présence dans le hall.

Notre superviseur senior: motivation de I'équipe de vente et facilitateur des ventes - aide au

« closing ».

10.Remise d’un rapport complet de 'opération.
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BIENVENUE !

‘ VENTES PRIVEES

Bonnes raisons
d'acheter vom,
véhicule

avjourdhui -

piENVENUE! | T, ] ’ Y, NoBioe dos prbt Emesonnald]

P = VENTES - PRIVEES 2. Toute nolre équipe mobilisée |
3. Offires volobles qu'avjourdhui |




= Aujourd'hui VIP

dans votre concession | VENTES - PRIVEES

LES VENTES PRIVEES

C'EST AUJOURD'HUI !
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BIENVENUE !

VENTES -PRIVEES

Bonnes raisons
! P iy
d'acheter votre
véhicule
. Ih .
aujourd'hui
1. Profitez des prix exceptionnels !

2. Toute notre équipe mobilisée !

3. Offres valable qu'aujourdhui !

PRIX NORMAL

PRIX SPECIAL
VIP

ECONOMIE

L]

S SCENARISATION

PACK OR

( Renseignez-vous )

BOX Compléte

Tapis rouge
Comptoir d’accueil
Stand 3m X 3m
Roll-up

Magnet

Windflags VIP
Stickers prix / vendu
Stickers vitrage
Ballons

Pass VIP

Tableau RDV
Sonorisation

500 Cartons d’invitations
Baches publicitaires

PACK DYNAMIQUE
( Renseignez-vous )

BOX (Cartons en option)
Tapis. rouge

Comptoir d’accueil

Stand 3m X 3m

Roll-up

Magnet

Stickers prix / vendu
Stickers vitrage

Ballons

Pass VIP

Tableau RDV

Sonorisation,

Baches publicitaires

+ 0,93 € HT par invitation papier




Ventes-Privées Agent
AVEC PLV

3 Jours X 3 agents
( Renseignez-vous )

BIENVENUE !

VENTES-PRIVEES

VIP
C'EST AUJOURD'HUIL...

LES VENTES PRIVEES

VIP
w| C'EST AUJOURD'HUI'!
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VS COACHING & CONSEIL
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PACK DYNAMIQUE
( Renseignez-vous )

T

DX (Cartons en option
rouge
ir d’accueil
3m




OPTIMISER L'EVENEMENT

Sjeuners J1 et J2).




ure pour votre concession.



http://www.vscoaching.fr/
https://www.vscoaching.fr/

